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DESCRIPTIF DES ATELIERS DE LA DEUXIEME EDITION DU SOMMET MONDIAL DE
LENTREPRENEURIAT FEMININ INNOVANT ET INCLUSIF

s ATELIERS

1. Développer les chaines d'approvisionnement inclusives et durables

Cet atelier explore des modéles de chaine d'approvisionnement qui favorisent l'inclusion
des femmes entrepreneures et des groupes sous-représentés tout en répondant aux
impératifs environnementaux. Une approche concrete pour batir un avenir économique plus
équitable et résilient.

2. Intelligence artificielle pour booster les PME féminines

Découvrez comment I'lA peut transformer les petites et moyennes entreprises dirigées par
des femmes. De I'automatisation a I'analyse de données, cet atelier propose des outils
pratiques pour intégrer l'intelligence artificielle dans les stratégies de croissance.

3. Leadership transformateur : outils pour un impact durable

Développez votre posture de leader avec des méthodes et outils qui allient vision, inclusion
et durabilité. Cet atelier interactif vous aidera a renforcer votre influence tout en restant
fidéle a vos valeurs sociales et environnementales.

4. Stratégies de commercialisation pour les entrepreneures : conquérir les marchés
étrangers et collaborer avec des incubateurs internationaux

Un atelier pratique pour structurer votre expansion a l'international. Apprenez a identifier
des partenaires stratégiques, a adapter votre offre aux marchés étrangers et a créer des
synergies avec des incubateurs et réseaux mondiaux.

5. Plaidoyer et inclusion dans les politiques publiques : faire entendre la voix des femmes
Cet atelier propose des stratégies concretes pour renforcer la présence et Uinfluence des
femmes entrepreneures dans les espaces décisionnels. Il mettra l'accent sur les mécanismes
de plaidoyer efficaces et les leviers pour intégrer l'égalité dans les politiques publiques

économiques.
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6. Santé mentale, bien-étre et résilience : stratégies pour concilier vie professionnelle et
personnelle et gérer le stress entrepreneurial

Dans un contexte entrepreneurial exigeant, cet atelier abordera des outils de gestion du stress,
d'équilibre de vie et de résilience émotionnelle. Lobjectif est de soutenir les femmes

entrepreneures dans leur bien-étre global et leur performance durable.

® PANELS

Panel 1: Etat des lieux de Uentrepreneuriat féminin mondial - avancées et défis (1ére
partie)

Ce panel d’ouverture dressera un panorama global des progres accomplis en matiere
d’entrepreneuriat féminin, tout en mettant en lumiére les obstacles persistants et les
disparités régionales.

Panel 2 : Etat des lieux de Uentrepreneuriat féminin mondial - avancées et défis (2eme
partie)

Poursuivant la réflexion entamée dans la premiére partie, ce panel réunira des actrices de
terrain, des institutions et des entrepreneures engagées pour analyser les leviers de
changement et les actions prioritaires a 'échelle mondiale.

Panel 3 : Financements innovants : Crowdfunding et partenariats stratégiques
Découvrez les nouvelles formes de financement accessibles aux femmes entrepreneures,
notamment le financement participatif et les partenariats avec des acteurs privés ou
institutionnels. Des cas pratiques et des outils seront partagés.

Panel 4 : Connaitre son écosystéme entrepreneurial et savoir identifier les acteurs

Un panel essentiel pour comprendre les rouages de ’écosystéme entrepreneurial local et
international, et savoir mobiliser les bons partenaires (incubateurs, réseaux, bailleurs,
mentors) au bon moment.

Panel 5 : Cybersécurité et protection des entreprises féminines a ’ére numérique

A ’ere du numérique, la sécurité des données est cruciale. Ce panel abordera les risques
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spécifigues auxquels sont exposées les entreprises dirigées par des femmes et proposera des

bonnes pratiques en matiére de cybersécurité.

Panel 6 : Partenariats internationaux et exportation : outils et stratégies pour percer sur
les marchés

Quels sont les outils et les alliances a activer pour exporter avec succés ? Ce panel offrira des

clés concretes pour se connecter a des marchés étrangers et batir des partenariats gagnants.



